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※ご記入頂いた個人情報は、受付名簿作成の他、当社からの情報を提供させて頂く以外は使用致しません。また、今後このようなご案内がご不要の方は、
お手数ですがこの用紙を弊社までFAXしていただければ、送信を停止させて頂きます。大変失礼いたしました。

ＦＡＸＤＭを試したいけど、何からはじめたらいいの？

という方のためのセミナーを開催いたします！

比較的安価で、即時性もあり、効果が高いとされるＦＡＸＤＭですが、「やってみたいけれど、
よくわからないので手が出せない」という方も多いのではないでしょうか？
アイ・シー・キューブでは、一昨年よりこのシステムを導入し、大いに活用して参りました。売上
げ、経費節減に大いに寄与したのは当然として、さらにＦＡＸＤＭから派生するさまざまなマーケ
ティングのノウハウを蓄積することができ、弊社にとって大きな財産になりました。
今回のセミナーでは、このＦＡＸＤＭの活用法について、具体的な手法を中心に、弊社で実践して
きたノウハウを皆様にお伝えしたいと考えています。
実際に次のような内容を中心にお話しいたします。

１、ＦＡＸＤＭで効果の高い曜日とは？
２、この時間帯が狙い目？
３、リストの作り方
４、自社リストの効果的な活用方法とは？
５、外部リストの利用で新規開拓
６、ターゲットの選定
７、原稿作成の基本
８、反応率の高い原稿とは？
９、ＦＡＸ原稿の添削例

１０、お客様の関心を引くためのオファーについて
１１、間違いのないクレーム対応方法
１２、成約に結びつけるための体制作り
１３、専用ソフトの利用で効果アップ
１４、無料ＦＡＸ同報ソフトの導入と利用方法

ＦＡＸＤＭに限らず、これから新規開拓、顧客深耕をお考えの皆様には、マーケティ
ングに関する有益なヒントをご提示できるものと考えています。
ＦＡＸＤＭを一つの手段として、今後の売上げ向上、顧客獲得に役立てたいとお考え
の方は、是非ご参加ください。

日 時：平成19年1月23日（火）13：30～15：30
会 場：(株)アイ・シー・キューブ セミナールーム（水戸市南町3-3-43 小林ビル5F)
参 加 費：3,000円 ⇒ 無料(ただし限定１０社様までとさせていただきます。）
お問合せ：(株)アイ・シー・キューブ ITマーケティング事業部 高貫 修（029-228-0116）


